
#КОНТЕКСТНАЯ РЕКЛАМА

ЗАДАЧА

RICHARTONE
Студия дизайна интерьера премиум класса. На 

рынке более 9 лет. Работают как с коммерческой, 

так и частной недвижимостью.

Клиент решил перейти в премиум сегмент, но не 

получалось получать заявки по адекватной цене.



#КОНТЕКСТНАЯ РЕКЛАМА

РЕШЕНИЕ

увеличилось количество заявок

в 9 раз

снизилась цена заявки

с 8000 до 900 руб.

RICHARTONE

Проанализировав нишу, пришли к выводу, что нужно изменить дизайн сайта и скорректировать утп. После 

внесения изменений запустили контекстную рекламу в Яндекс Директе и Google Ads. Для повышения 

конверсионности сайта добавили виджет обратного звонка с чатом, а так так же квиз, после заполнения которого 

клиенту надо было оставить свои контактные данные. Так же переработали старые рекламные кампании, оставили 

только самые высококонверсионные запросы. В результате увеличили количество заявок почти в 10 раз при этом 

снизив цену в 8 раз.
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